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“Hacer las cosas
con entusiasmo y conviccion,
siempre me ha parecido algo esencial [...]”

PETER B. KYNE, 17 también puedes lograrlo



Nota Liminar

ILa version original en inglés de esta breve obra, “The
Go-Getter”, aparecié publicada por primera vez en
1921, no obstante el tiempo que ha transcurrido desde
entonces, es un relato que a pesar de los anos no pierde
vigencia y que por el contrario, ha servido y sigue sit-
viendo a miles de personas como fuente de inspiracion.

Peter Bernard Kyne fue un escritor estadouni-
dense nacido en San Francisco, California, en 1880,
cuya actividad literaria fue desarrollada entre los afios
1904 y 1940. Esto nos conduce a la necesidad de con-
textualizar brevemente su obra en conjunto, pero
particularmente esta que hoy nos ocupa, no solo para
comprenderla mejor, sino para poder referirnos a la
situacion imperante en los dfas en que la obra fue escri-
tay publicada por primera vez.

Hacia finales de la década de los afios 20 (del
siglo XX), una crisis econémica mundial se hizo sentir
fuertemente, llegando incluso a afectar a muchos paises
hasta bien entrada la década de los anos 30. Esto, deri-



NOTA LIMINAR

vado indiscutiblemente de los efectos provocados por
la Primera Guerra Mundial (1914 - 1918). Asimismo, la
situaciéon que se vivia entonces provocéd avidez por
lecturas motivacionales, mismas que, de alguna mane-
ra, intentaban propiciar un mejor clima social —parti-
cularmente enlo econémico— y cambios de actitud en
funciéon de obtener mejores resultados con vista al
futuro.

Aunque “The Go-Getter”, fue publicada algu-
nos afios antes de La Gran Depresion, sin duda se con-
virtio, también en ese lapso, en un libro refrescante de
forma constante.

Varias obras de su autor, fueron incluso, adapta-
dos al cine entrelos afios 1914y 1952.

En un mundo globalizado como en el que hoy
dia vivimos, resulta comun hablar de Internet, correos
electronicos, monedas unicas, redes sociales, etc. Sin
embargo, todos esos elementos de nuestra actual vida
cotidiana, son relativamente de reciente aparicion, es
por ello que al leer las paginas de ““Td también puedes
lograrlo”, nos topamos mas bien con cartas enviadas
por correo postal a grandes distancias (atn y cuando
eso hoy nos parezca demasiado lento); trenes, en lugar
de aviones; teléfonos publicos, en lugar de teléfonos
moviles; y otros hallazgos que seguramente el lector
hara mientras disfruta de este singular y conmovedor
libro. Todos esos detalles no desmerecen la obra en lo
mas minimo, por el contrario, la enriquecen grande-
mente tomando en consideracién la época en que fue
escrita.

En esta edicion se ha respetado el contenido del
texto original en inglés, no se ha resumido y tampoco se
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le han hecho adiciones innecesarias, salvo contadas y
muy breves excepciones en las que realmente era
imprescindible por el bien de la traduccion misma. La
obra original esta compuesta de cinco capitulos breves,
sin embargo, aqui, el quinto capitulo, por ser bastante
mas extenso que los precedentes, se ha dividido en dos
partes, dando lugar a que esta versién cuente con un
total de seis capitulos con mas o menos similar
extension.

“Ta también puedes lograrlo”; con toda seguri-
dad, es hoy dfa una de las obras cortas de motivacioén
mas fascinantes e inspiradoras que existen, tanto por la
forma como esta escrita como por la historia en si, que
logra tocar las fibras mas sensibles del ser humano. La
obra original en inglés The Go-Getter ha sido tradu-
cida en varias ocasiones, y en espafiol ha tenido titulos
tan diversos como Eljarrén azul, El buscavidas y otros,
pero sin lugar a dudas, esta versiéon que hoy ponemos a
consideracién de los lectores, es la que refleja de mejor
manera el sentido inicial del autor al escribirla.

Se ha dicho de la obra que es, incluso, una sin-
gular fabula aplicable facilmente al mundo de los nego-
cios, invitando al lector a no rendirse, a no perder la
motivacion a pesar de los obstaculos con que pueda
encontrarse en el camino, a sofiar, a poner en practica
su ingenio y a volcar toda su fuerza interna en la con-
secucion de sus propios objetivos. Haz tuyo también el
lema, j/o hare!

T.a editorial



Capitulo

El sefior Alden P. Ricks, conocido como Cappy Ricks
en los circulos de los negocios madereros y de tras-
porte maritimo de la Costa del Pacifico, experimenta-
ba mas problemas administrativos que los que experi-
menta una gallina criando patitos. El insistia en ello
mientras hablaba al sefior Skinner, gerente general de
Ricks Logging & Lumbering Company, division maderera
de su organizacién; y casi grité lo mismo a Matt Peasley,
su yerno y gerente de Blue Star Navigation Company
(divisién de la empresa dedicada al trasporte maritimo).

El sefior Skinner, que no era pariente de Cappy
Ricks, escucho la exposicion en silencio. Matt Peasley,
en cambio, se sentd, cruzo las piernas y, sosteniendo la
mirada de su voluble suegro dijo:



TU TAMBIEN PUEDES LOGRARLO

—Usted tiene problemas —hizo énfasis en el
pronombre “usted’—. ;Le esta molestando la espalda?
¢O es acaso que Herbert Hoover le parece el hombre
equivocado para ser Secretario de Comercio?"

—Guardate tu sarcasmo Matt —espetd Ca-
pPpy—, sabes perfectamente que esto no es un asunto de
salud o de politica. El hecho es que ya estoy viejo, y a
estas alturas de mi vida, no quiero estar rodeado de un
selecto grupo de tontos e ineptos.

—A quién se refiere exactamente?

—Me refiero a tiy a Skinner, por supuesto.

—dA nosotros? ;Por qué, qué hemos hecho?

—:Qué han hecho? Ustedes me estuvieron in-
sistiendo para que asumiera el control de esos veinti-
cinco nuevos cargueros, y tan pronto como lo hice, el
panico por la economia y las finanzas se apoder6 de
este pafs, los costos de fletes se dispararon hasta el cielo,
los ingenieros mecanicos de navios se pusieron en huel-
ga, y a cada joven cachorro que enviamos a hacerse
cargo de una de nuestras oficinas en Oriente se le hin-
cha pronto la cabeza y piensa que es un iluminado que
puede beberse todo el whisky escocés sintético fabrica-
do en Japén. A mi edad, siendo yo ya un viejo, ustedes
me han colocado en una posicion en la que la organi-
zacion se ha visto obligada a despedir gente mediante
cartas enviadas por correo, en lugar de hablar con ellos
personalmente, eso no es correcto. Estamos irrum-

! Herbert Hoover (1874 - 1964), fue el trigésimo primer presidente de Es-
tados Unidos. Previo a ganar las elecciones presidenciales, postulado por el
Partido Republicano, ocupd el cargo de Secretario de Comercio durante la
administracién de Warren G. Harding. (N. del T.)
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piendo en un juego que no se puede jugar en casa, y es
necesario jugarlo de otra manera si es que queremos ju-
garlo bien. Una gran parte de nuestro negocio esta tan
lejos que no lo podemos controlar.

Matt Peasley apunt6 con un dedo acusador a
Cappy Ricks.

—Nosotros nunca le argumentamos nada para
que usted se hiciera cargo de esos barcos cargueros. Yo
insisti, ciertamente, pero porque se suponia que yo mis-
mo me harfa cargo del asunto. Usted no tendria que
preocuparse por eso, usted estd retirado desde hace
diez afios. Todos los problemas relacionados con el ne-
gocio de transportes maritimos descansan sobre mis
hombros.

—FEn teorfa asi es, pero en la realidad, sabes que
no. No esperaras que renuncie a mi actividad mental as{
como hice con el esfuerzo fisico. Ademas, spuedo ne-
gar que tenga cierto interés sentimental por los asuntos
financieros que siempre controlé? Admito que ustedes
dos muchachos, estan llevando bien mis asuntos, de he-
cho, lo hacen bastante bien, he de reconocetlo, pero...
¢Qué esta pasando contigo Matt? Y la pregunta va para
ti también Skinner. T4, sabes que si Matt comete un
error, es tu deber hacérselo ver antes de que las conse-
cuencias se manifiesten, ¢no es asi? Y viceversa. ;Acaso
estan perdiendo su habilidad para juzgar con ecuanimi-
dad alos seres humanos? ;O es que simplemente nunca
han tenido tal cualidad?

—Usted se refiere 2a Henderson, de la oficina de
Shanghai—intervino Skinner.

—As{ es Skinner. Es mi deber recordarles que si
nos hubiéramos pegado a nuestro propio juego y no
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nos hubiéramos empecinado en ampliar nuestro cam-
po de accién justamente en este momento, NoO NOS ve-
riamos en la necesidad de invertir en la oficina de Shan-
ghaiy no tendriamos problemas con Henderson.

—Fl es el mejor vendedor de madera que he-
mos tenido —habl6 nuevamente Skinner—, yo tenfa la
esperanza de que lograra hacer buenas ventas y que eso
nos permitiera entrar en el mercado asiatico.

—Ademais de eso, —intervino Matt Peasley—,
Henderson ha hecho carrera en esta empresa, pas6 por
cada puesto que hay en su area: de ayudante de oficina,
a gerente de ventas en el departamento de maderas, de
secretario de trasporte de pasajeros paso a setr nuestro
agente en el area de navegacion.

—Si, admito que todo eso es cierto, pero ¢me
consultaron cuando decidieron enviarlo a China?

—Por supuesto que no, por eso soy el gerente
de Blue Star Navigation Company y puedo tomar ese
tipo de decisiones, ;0 no?

—Si, pero recuerda que te adverti que Hender-
son no harfa un buen trabajo.

—Lo recuerdo.

—Y ahora tengo la oportunidad de hablarte de
aquello que no me diste la oportunidad de conversar
antes de que lo enviaras. Henderson fue un buen hom-
bre mientras tuvo alguien mas de mayor jerarquia cer-
ca. Yo llevo mas de veinte afios viendo ese tipo de cosas.
Ahora, él se ha marchado al sur con ciento treinta mil
de nuestra cuenta bancaria.

—Permitame recordarle sefior Ricks —corto
en frio Skinner—, que él estaba asegurado por un cuar-
to de millon de ddlares.
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—iMejor no digas pio Skinner, ni pio! Porque
soy yo quien te recuerda a ti que fui precisamente yo, el
geniecillo que adquirid ese seguro para protegerte a tiy
a Matt, porque me recordé de ustedes, de ti Matt, que
eres como un hijo para mi; aunque es verdad, estoy reti-
rado desde hace diez afios, asi que por favor disculpen
que intervenga en los asuntos administrativos de esta
oficina.

—Bueno, debo admitir que la visién que tuvo
con respecto a la oficina de Shanghai ha sido acertada y
los nimeros rojos se mantendran este afio —replicd
Matt Peasley—, sin embargo, le hemos hecho frente a
la situacion, Cappy. Henderson ha bebido y jugado, y ha
firmado vales que excedieron por mucho su salario. El
no solamente dejo de atender los negocios, sino que
corono su ineficiencia escapando con los fondos de la
cuenta bancaria de nuestra oficina alla, pero eso era al-
go que no podfamos prever. Cuando se envia a un em-
pleado a hacerse cargo de una oficina como la que tene-
mos en Oriente, es preciso que se confie plenamente en
¢l. Asi que no debemos llorar sobre laleche derramada,
Cappy. Nuestro trabajo ahora es seleccionar a un suce-
sor de Henderson y enviarlo a Shanghai lo antes posi-
ble.

—Oh!, muy bien Matt —respondié Cappy, con
magnanimidad—, no voy a interferir en eso entonces,
supongo que estoy lejos de ser considerado generoso, y
no pretendo berrearte mas con eso. Tal vez cuando ten-
gas mi edad y tengas que lidiar con un montoén de lisia-
dos mentales y morales que quieran cortarte en pedaci-
tos y chuparte la sangre, seas un mejor juez que lo que
puedo ser yo ahora intentando juzgar hombres dignos
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del peso de la responsabilidad, en fin. Skinner, Jtienes
ya un candidato para ese trabajo?

—Lamento tener que decirle que ain no, seflor
Ricks. Todos los empleados de mi area son muy jove-
nes, demasiado jévenes para esa responsabilidad.

—Qué quieres decir con “demasiado jove-
nes”’? —Inquirié Cappy.

—Bueno... —Respondié Skinner, titubean-
do—, la unica persona que tal vez podria considerar
para ese puesto sea Andrews, y ¢l es todavia muy joven,
creo que tiene cerca de treinta afios.

—Cerca de treinta afios, seh? Si no mal recuer-
do, tu tendrfas unos veintiocho afios cuando empezas-
te a trabajar para mi y te empecé a pagar varios miles de
ddlares al afio, y te empecé a confiar el manejo de varios
millones también.

—Si sefior, es cierto, pero Adrews nunca ha sido
puestoaprueba...

—Skinner! —Interrumpié Cappy, con voz
fuerte que denotaba molestia—, es una fuente constan-
te de asombro para mi el hecho de no haberte despedi-
do atn. Dices que Andrews no ha sido puesto a prueba,
¢por qué no se le ha puesto a pruebar ;Por qué habria-
mos de mantener en una tienda material que no sabe-
mos si funciona? ¢Eh? Respéndeme eso. Si no sabes
aquello de lo que Andrews es capaz de hacer para cum-
plir con su trabajo, ipor qué no lo dejaste sentado en tu
puesto un tiempo para ver lo que puede hacer?

Skinner guardo silencio.
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